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CON OPTIMISMO Y CONFIANZA,

TRABAJANDO JUNTOS PARA LOGRAR BUENOS RESULTADOS EN 2018

2017 represent6 un gran
desafio para Schaeffler
América del Sur, ya que
estuvo marcado por crisis
econémicasy politicas,

reduccion del poder
adquisitivo de la poblacion
y la consiguiente caida

en el consumo en

varios paises.

Tuvimos que trabajar con mucha deter-
minacién y creatividad para superar ese
escenario, lanzando nuevos productos,
buscando nuevos mercadosy procurando
identificar la forma de aprovechar el po-
tencial de cada segmento.

Como resultado, conquistamos varios
avances en América del Sur. El After-
market Automotriz obtuvo buenos resul-
tados, con estrategias enfocadas en la
entrega, oferta de nuevas lineas de pro-
ductos, campanas de ventas y el forta-
lecimiento del relacionamiento con los
clientes. En Argentina, el mercado esta
demandando componentes de reposi-
cién automotriz de calidad, lo que amplié
el requerimiento por nuestros produc-
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tos. Para atender mejor a nuestros clien-

tes, impulsamos cambios importantes en
nuestra estructura en aquel pafs, con la
modificacion de la direccion de la oficina
regional y la transferencia del Centro de
Distribucién a un local mas amplio lo que
facilita la logistica. En la Divisién Indus-
trial, ampliamos los servicios ofrecidos a
los clientes, como por ejemplo, de man-
tenimiento de maquinas y repotenciacion
de rodamientos. Una gran novedad que
introducimos en este segmento fue el
lanzamiento del Mobile Service en Chile,
para estar mas cerca de los clientes con
nuestras soluciones y servicios.

Somos optimistas con la llegada del Afio
Nuevo. Es grande el potencial del merca-

do en América del Sur, que ha registrado
un buen crecimiento, y tenemos confian-
za en los resultados que podremos obte-
ner en 2018, con el trabajo en conjunto
con nuestros clientes.

Con la determinacion de los distribuido-
res y demdas aliados estratégicos, pre-
tendemos desarrollar nuevos proyectos,
ampliar nuestro portafolio y realizar mas
acciones de relacionamiento con nuestros
clientes para hacer del 2018 un gran ano.

iLes deseo a todos, colaboradores y part-
ners, una Feliz Navidad y un Aio Nuevo
repleto de paz, alegrfas y éxito!

Marcos Antonio Zavanella, Presidente &
CEO Schaeffler América del Sur

Renan Blas (Ventas Aftermarket Automotriz) y Ronaldo Santos
(Desarrollo de Productos Aftermarket Automotriz).
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Noticias de la Empresa

MARCA LuK:

LA NUMERO 1 EN EMBRAGUE

Schaeffler también es “Destaque Empresarial” de 2017

y conquista el 22y el 32 lugar en Rodamiento con las

marcas INAy FAG

Los mejores embragues son de la mar-

ca LuKy Schaeffler Brasil es “Destaque

Empresarial” de 2017. Esta es la opi-
nién de los comercios minoristas de au-
topiezas del pais, que otorgaron tam-

bién el 22y 32 lugar en “Rodamiento” a

las marcas INA y FAG. Ante los resulta-

dos de esta encuesta, la Editora Novo
Meio concedid a Schaeffler dos Premios
Inova — un reconocimiento a las marcas
preferidas del mercado de reposicion

automotriz. La ceremonia de premia-
cion se llevo a cabo el 6 de diciembre
en la sede del Sindipecgas, en Sao Paulo.
El Premio Inova se celebra anualmente
por la Editora Novo Meio con base en
la encuesta hecha por el Instituto Ip-
s0s, en la cual, 500 comercios minoris-
tas de autopiezas de vehiculos livianos
son entrevistados en todo el pais so-
bre las marcas de productos y servicios
preferidos.

De las seis ediciones de la premiacién realizadas hasta el momento, la marca LuK con-
quista el 12 lugar en “Embrague” por tercer afo consecutivo. De la misma forma, las mar-
cas INAy FAG tuvieron buen desempefio, con el 22y el 32 lugar en “Rodamiento” respec-
tivamente. Por otro lado, el premio “Desempeiio Empresarial” refleja el resultado general
de la encuesta, que tuvo en consideracion la opinion de los entrevistados en ocho atribu-
tos: Acciones Promocionales, Material Técnico, Entrenamientos, Servicio 0800, Indice de
Defectos, Garantia, Red de Distribuidores, La Mas Admirada y Presentacion del Producto.
Entre todos estos atributos, Schaeffler fue premiada en “Red de Distribuidores”.

“La eleccion de la marca LuK como ‘Mejor Embrague’ y que tengamos dos marcas de
rodamientos (INA y FAG) entre las tres preferidas del mercado, confirman la satisfaccion
de los clientes con nuestros productos y servicios. Estos premios y el reconocimiento
como ‘Destaque Empresarial’ son motivo de orgullo y motivacién para nuestro equipo y
para toda la empresa”, destaca Rubens Campos, Vicepresidente Sénior Schaeffler Amé-
rica del Sur.



Noticias de la Empresa

LA NUEVA OFICINA DE ARGENTINA'Y
AMPLIACION DE LA BODEGA SON UNA
REALIDAD DEL PLAN 2020

Schaeffler esta optimizando las operaciones
en Argentina con la inauguracién de la nueva
oficina y la ampliacion del centro de distribu-
cion. La nueva estructura, que integra el Road-
map 2020 de Schaeffler América del Sur, tiene
por objetivo mejorar la atencidn a los clientes,
ofrecer la variedad de productos que el merca-
do necesita y garantizar la entrega con agili-
dad y eficiencia. Con 26 colaboradores, la uni-
dad actla en los segmentos Automotriz OEM,
Aftermarket Automotriz e Industria.

La nueva oficina de Schaeffler en Argentina se encuentra en el Centro Empresarial Urbana,
un gran complejo de oficinas que incluye espacios verdes, restaurantes, bancos y varios
otros servicios, ubicado en la calle Coronel Amaro Avalos 2829, Munro, provincia de Bue-
nos Aires. La empresa ocupa un area de 651 metros cuadrados integrados por una recep-
cion, varias oficinas, cuatro salas de reuniones y un amplio espacio compartido de esta-
ciones de trabajo.




Noticias de la Empresa

Por otro lado, el nuevo centro de distribucion de Schaeffler Argentina esta ahora tercerizado,
con capacidad para 1.240 pallets de mercaderias, localizado en Benavidez, provincia de Bue-
nos Aires. Son mas de 1.100 metros cuadrados cubiertos que permitiran a la empresa mantener
existencias de gran variedad de productos para atender a los clientes de la regiéon.
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“En la nueva oficina estamos en el mismo pisoy en ambientes
integrados, lo que facilita la comunicaciény el trabajo en
equipo. Los clientes también se benefician con la ubicacién de
facil acceso y mas salas de reuniones. Con el nuevo almacén el
espacio, que era un obstaculo para nuestro crecimiento, dej6 de
ser un problema. Ahora, con la tercerizacion de la logistica, se
evidencia una mejoria de nuestra performance, ya que podemos
ofrecer mayor rapidez y flexibilidad a nuestros clientes”, destaca
Carlos Gyorgy, Gerente Oficina Regional - Schaeffler Argentina.
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INFORME TECNICO

NUEVAS DESCRIPCIONES GLOBALES INA

(Reemplazan los nimeros F-)

El Aftermarket Automotriz Schaeffler — marcas LuK, INA, FAG y RUVILLE — ofre-
ce productos y soluciones en piezas de repuesto para chasis, motory transmi-
siones de los segmentos liviano, pesado y agricola. Miles de aplicaciones de
tensores, poleas y correas, botadores y balancines, distribucién por cadenas,
rodamientos de rueda, embragues, componentes de suspensién y direccion,
bombas de agua, juntas homocinéticas, ejes y rodamientos de cajay diferencial,
entre otros productos.

Asi, de acuerdo a lo que ya ocurre en otros paises, Schaeffler informa que la li-
nea de productos INA sera suministrada con la descripcion global en las etique-
tas de embalajes, o sea, los llamados ndmeros F- no seran mas utilizados. Re-
cordamos que los productos no sufren ningln tipo de modificacién.

Mas informaciones, favor consultar la red de distribucion.

Catalogo Online WebCat:

_ﬂ, r-» http://bit.ly/CatalogoOnlineWebCat

Catalogo Online SAMBA:
= .!III:! | http://bit.ly/CatalogoOnlineSAMBA

Como ejemplo, véase los cambios en la linea de tensores y poleas:

Pieza individual INA F-234394 cambia por INA 531 0273 30.
Las piezas individuales tienen como estandar de embalaje la variacion del final del cé6digo,
siendo final 10, final 20 y o final 30.

[
| h SETs (conjunto de poleas) = 530 XXXX final 09.
Ejemplo: 530 0049 09 posee:
531 0054 30 (1X) (F-232488)
532 0039 10 (2X) (F-224964)
Kits de distribucién con correa = 530 XXXX final 10.

Kits de distribucién con correa de distribucion y bomba de agua = 530 XXXX final 3X.

Kits de poleas con correa accesorio = 529 XXXX final 10.

Kits de poleas con correa accesorio y bomba de agua final 3X.

L=
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NUEVAS DESCRIPCIONES GLOBALES INA

Productos y Servicio f

(Reemplazan los nameros F-) ‘- a |

Los primeros tres digitos representan la familia del producto, los cuatro siguientes
son la secuencia numérica de la aplicacion, los dltimos dos digitos representan la
variacion del producto dentro de la familia.

Siguiendo con las familias de productos INA, como resumen tenemos: .

420 = botador, pivote

422 = balancines

462 = conjunto de rodamientos (INA GearBOX)
529 = kits de accesorios

530 = kits de distribucion y o SET (verificar el
cambio del final — representacion de embalaje)
531 = polea tensora

532 = polea de desvio

533 = componentes del sistema de transmi-
sion por correay o corriente

534 = tensor

535 = polea libre del alternador

537 = correa de circuito accesorio

710 = buje de agujas

711 = buje de agujas

712 = rodamientos de cambio y diferencial,

linea liviana e
716 = rodamientos y partes de direccion

722 = rodamientos de cambio y diferencial,

linea pesada

732 = rodamientos y partes de transmision,

linea agricola

Como ejemplo, para el mantenimiento del circuito de distribucién, el Aftermarket Automotriz
Schaeffler tiene las siguientes descripciones para piezas del vehiculo Chevrolet Astra 2.0 16V:

530 0049 09 final 09 = conjunto de poleas (SET)

ﬂ,@Q

530 0049 10 final 10 = conjunto de poleas y correa
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o
Mobility for tomorrow

Fue dada la largada para la temporada 2017/2018 de la Férmula E. El brasilefio Lu-
cas di Grassi, campedn de la temporada pasada, vuelve a las pistas corriendo con
los colores del equipo Audi Sport ABT Schaeffler.

El nuevo vehiculo — denominado e-tron FEO4 — también tiene un nuevo motor, desa-
rrollado en alianza por Audi y Schaeffler, que funciona en conjunto con un cambio
de relacion Gnica, montado bajo carenado de carbono. Lucas di Grassi corre con el
ndmero 1y tiene al aleman Daniel Abt como colega de equipo.

SCHAEFFLER
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NUMEROS DE LA TEMPORADA 2017/2018

3 T'IUEVOS circuitos en la

10 fabricantes la E: Roma

globales de vehiculos estan
involucrados

Lanzamiento oficial de la temporada 2017/2018 de la Férmula E

20 pilot 14 carreras

en los 5

‘u‘ continentes
\ |

En América del Sur, la Formula E llega

'3 de febrero - Santiago
(Chile)yel 17 de marzo, a Punta
del Este (Uruguay).

Las dos primeras carreras fueron en Hong Kong, los dias 2y 3 de
diciembre. No fue un buen fin de semana para Lucas di Grassi, que
tuvo que abandonar la carrera. Daniel Abt gané la carrera del do-
mingo, pero termind siendo descalificado por haber infringido los
reglamentos técnicos de la competicién, provenientes de errores
administrativos del equipo al registrar los datos del vehiculo.

Ahora el equipo aprovecha el periodo hasta la proxima carrera, que  pe| Coliseo, construido hace casi dos milenios, directo
sera el 13 de enero en Marrakesh, en Marruecos, para prepararsey  a| futuro: la Férmula E realizé una demostracién con el

buscar mejores resultados. campeodn Lucas di Grassi por las calles de Roma.
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CHARLA TECNICA DE SCHAEFFLER Y DISTRIBUIDORA
ERKA DESTACA INNOVACIONES DE LA MARCA LuK

El evento tuvo por principal objetivo promo-
ver las (ltimas innovaciones técnicas de la
marca LuK, como los Volantes Bimasa (DMF),
Sistemas de Accionamiento Hidraulico (CSQ),
y el nuevo sistema de Embrague Doble (2CT)
que equipa a los vehiculos mas modernos
del mercado automotriz.

80 profesionales,
en su mayoria mecanicos de
la asociacion UTMA (Unién de
Talleres Mecanicos y Anexos),
participaron de la charla técni-
ca y comercial organizada por
Schaeffler Argentina y la Dis-
tribuidora ERKA (Kemnitz), en
Mendoza.

En la charla, Mariano
Frola, Coordinador Técnico

Sumado a esto, se explic6 en detalle el uso de
la pagina web, catalogos on-liney el renovado
portal del mecanico - REPXPERT - para mejorar
la postventa de los clientes.

La parte central del evento se focaliz6 en los cui-
dadosy factores a tener en cuenta para la correcta
instalacion de los productos y la preservacion de
su vida atil durante el funcionamiento. Esto dio lu-
gar a un interesante dialogo técnico entre los asis-
tentes, en el cual se logré el objetivo méas buscado:
la participacién de los invitados y brindar solucio-
nes alas inquietudes que surgen del trabajo diario.

de Reposicion Automotriz

de Schaeffler Argentina, y
Agustin Skolak, Ing. de
Asistencia Técnicay
Garantias, destacaron el
posicionamiento de la marca
a nivel nacional y los nuevos
desarrollos de Schaeffler.

El encuentro culminé con un espectacular
agasajo, organizado por la asociacién UTMA
y la Distribuidora ERKA. Schaeffler Argenti-
na agradece a Ricardo Cavallo, Presidente de
UTMA y a Juan Mario Di Bartolomeo, Secre-
tario General de la entidad, por el apoyo y el
grado de interés demostrados en la charla, asi
como a Cristian Kemnitz, propietario de la Dis-
tribuidora ERKA, por la hospitalidad y genero-
sidad brindadas para continuar y reforzar el
crecimiento de las marcas de Schaeffler en la
ciudad de Mendoza.



CICLO DE CONFERENCIAS EN PERU
PARA CLIENTES DE LA LINEA PESADA

Dentro del programa de capa-
citacion técnica desarrollado
por Schaeffler, un ciclo de con-
ferencias dirigido a clientes de
la linea pesada — profesiona-
les de flotas de camiones 'y 6m-
nibus — fue organizado en co-
laboracién con la Distribuidora
Davalos Import S.A., en Lima,
Perd, en el periodo del 13 al 17
de noviembre.

Las conferencias fueron dadas
por Charles Novais, Supervisor
de Productos y Servicio Técni-
co de Schaeffler América del
Sur, abordando el tema “Man-
tenimiento en Rodajes INA vy
FAG de Rueda, Diferencial y Ca-
jas”, con el objetivo de promo-
cionar las marcas de Schaeffler
y mostrar a los clientes los ser-
vicios ofrecidos por la empresa,
como el FAG SmartSET. Tam-
bién fueron presentados los
componentes de Schaeffler pa-
ra la flota de Mercedes-Benz.

1A aviiire ¥

“Las charlas fueron dadas
con el modelo “in com-
pany”,y los clientes las
recibieron con satisfac-
cién. La experiencia una
vez mas se presento po-
sitiva, en la cual la ofer-

ta de nuestros productos,
alineados a los servicios
e desde la cadena de distri-
; ‘“.!-”/‘ bucién, fueron presenta-
a1l : dos con objetividad. Espe-
ramos haber compartido
con éxito mas conocimiento,
contribuyendo para el de-
sarrollo de las marcas en el
mercado”, afirma

Charles Novais.
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Novais también destaco el apoyo recibido por
Jorge Sampén, Gerente de Productos, y Fernan-
do Espinoza, Gerente Comercial, ambos de la
Distribuidora Davalos, y de Luis Duthurburu,
Gerente de Cuentas de Schaeffler Perd.
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cerca de la capital, Santiago de Chile, el 18 de octubre. Representados por 19 gerentes y otros profesionales, las

= empresas recibieron informacién exhaustiva sobre nuestros resultados y metas actuales. También fueron expuestas - §'
las acciones de Marketing y estrategias de ventas, ademas de una conferencia técnica sobre nuevos productos. I"
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“Este encuentro fue una gran oportunidad para presentar
nuestra estrategia y al mismo tiempo, fortalecer nuestro
relacionamiento con los gerentes de nuestros clientes,” declaré
Rubens Campos, Vicepresidente Sénior Aftermarket Automotriz
América del Sur, acerca del exitoso encuentro.

Después de que las presentaciones y la parte oficial del encuentro hu-
biesen terminado, la agenda fue redondeada con una charla y degus-
tacion de vinos chilenos. Para entusiasmar a los participantes sobre la
Férmula E, la cual se correra por primera vez en Chile en 2018, la dltima
actividad del dia fue una carrera virtual en un simulador de manejo. El
ganador recibié un trofeo y un set de carreras slot-car.

1



CAPACITACION PARA PROFESIONALES DE LOS
SEGMENTOS INDUSTRIALES EN COEOMBIA

Dos entrenamientos fueron promovidos recientemente por Schaeffler

para los segmentos industriales en Colombia, envolviendo a clientes de

diferentes areas de actuacion.

Uno de los entrenamientos fue realizado

en Tecnosur, empresa del Grupo Tecnoqui-

micas, que tiene 30 areas productivas en 8
plantas instaladas en Colombia, ademas de
3 plantas en Centroamérica. Localizada en
Villa Rica, Cauca, Tecnosur produce pafiales

absorbentes desechables.

Reuniendo a 60 Operarios y Técnicos de Man-
tenimiento de Tecnosur, el entrenamiento fue
realizado por el ingeniero de Schaeffler, Juan
Ospina, enfocado en la Seleccién de Roda-
mientos y Montaje Adecuado.

Fueron varios los segmentos industriales representados en el entrenamiento sobre Analisis Vi-
braciones Nivel 1 — Diagn6stico de maquinaria, llevado a cabo en Cali, Valle: tanto el ramo de
siderurgia, industria quimica y petroquimica hasta importadora y distribuidora de rodamien-

tos para maquinarias.

Participaron ingenieros de las empresas Sidoc (Siderirgica del Occidente), Mexichem, UMP,
Arsa (Almacén Rodamientos), CYP La Dolores, Protenal y B&ME.

SCHAEFFLER
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Entre el 22 y el 24 de octubre se desarrollé en Santa Cruz, Provincia de Col-
chagua, Chile, la Reunidn de Distribuidores de América del Sur con la partici-
pacién de empresas del segmento industrial de Argentina, Bolivia, Colombia,
Ecuador, Paraguay, Perd, Uruguay y Venezuela.

La actividad, realizada en el Hotel Santa Cruz Plaza, comenzo6 el domin-
g0 22 con una cena en donde el equipo de Schaeffler, liderado por Doni-
zeti Batista, Gerente de Ventas para América del Sur; los Gerentes Ge-
nerales de las Zona Norte, Centro y Sur del subcontinente; junto con el
equipo de Marketing y Comunicaciones, recibieron a las delegaciones de
los distintos paises y se realiz6 la acreditacion oficial.

Las actividades formales se iniciaron el lunes 23 con la presentacion
del ex Subsecretario de Economia chileno, Tomas Flores, quien expuso
un panorama econémico de Sudamérica y realizé proyecciones de creci-
miento, entregando datos clave a los participantes. Luego, vinieron las
exposiciones de cada uno de los Gerentes Regionales con el estado de la
operacion de la compafiia en cada uno de los paises. Ademas, hubo pre-
sentaciones del area de Marketing y Legal, junto con exposiciones sobre
avances en el segmento: Industria 4.0 y Mobile Service.

La jornada continud con la creacién de grupos de trabajo entre los distri-
buidores de las distintas zonas de Sudamérica para establecer un anali-
sisy la preparacion de soluciones a diversas tematicas predefinidas por
el equipo de Schaeffler. Asi, los grupos realizaron una presentacion a to-
da la audiencia, generando una instancia Unica de networking, propues-
tasy blsqueda de mejoras para el negocio.

La reunién también tuvo lugar para actividades recreativas, con visitas
al Museo de Colchagua, el Museo del Automévil y a la Vifa Santa Cruz,
en donde conocieron todo el proceso de elaboracion del vino.
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PLANIFICANDO LA ALIANZA
DAVALOS Y SCHAEFFLER EN AMERICA DEL SUR PARA 2018

El Gerente General de Davalos Import S.A., Lu-
cio Davalos, y su esposa, Carmen Davalos, visi-
taron a Schaeffler Brasil en noviembre para brin-
dar por el excelente afio 2017 en el Aftermarket
Automotriz América del Sur y también para ya
planificar el nuevo afno.

En reunion con el equipo de Ventas del After-
market Automotriz, presentaron la estrategia
de crecimiento de Davalos Import, asi como
conversaron sobre los planes de negocios para
2018 en colaboracién con Schaeffler.

iSchaeffler agradece todo el compromiso y de-
dicacion que la empresa Davalos brind6 a las
marcas Luk, INAy FAG a lo largo de los afios!

La segunda foto publicada en la edicion 42 de la Rev. INFFO, en la pagina 8, no .
es de la visita técnica a la Importadora Rodas, siendo que, en realidad, la foto g _ SR

corresponde a la visita a la Distribuidora Distrivehic. |
En Distrivehic, el Vicepresidente Sénior Aftermarket Automotriz de Schaeffler
América del Sur, Rubens Campos, la Gerente de Ventas Exportacion América F ) . =
del Sur, Natalie Paola D’Ascanio, y el Gerente de Cuenta de Ecuador, Julio Gri- “

jalva Rodriguez, aprovecharon para conversar sobre los planes para 2018. Fue- ‘

),—-""
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ron recibidos por Marco Paez, Gerente de Aftermarket Maresa (Distrivehic) y _
Juan Jose Veintimilla, Jefe de Compras Maresa (Distrivehic). 2

EN LA FERIA INDUSTRIAL COLGATE PALMOLIVE

La Feria Industrial de Colgate Palmolive,
en Colombia, fue una buena oportuni-
dad para que Schaefflery la Distribuido-
ra Autorizada Arsa, expusiesen varias
soluciones innovadoras para el mante-
nimiento de maquinas industriales.

Invitados a participar del evento como
expositores, Schaeffler y Arsa presenta-
ron el FAG SmartCheck, el FAG Detector
[, el FAG Equilign, el FAG Smarty2 y Ro-

SCHAEFFLER

damientos bipartidos SSRB para mejo-
rar la mantenibilidad.

Esta feria industrial fue realizada en las
propias instalaciones de la planta de Col-
gate Palmolive, Cali, Valle del Cauca, re-
uniendo al gerente, ingenieros y técnicos.
Ademas de la exposicion de productos,
Juan Carlos Ospina Franco también dio
una conferencia sobre “Monitoreo de
condiciones off-liney on-line”.
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PLUSCAR REPUESTOS: 18 ANOS
ACTUANDO EN EL MERCADO PARAGUAYO

Bajo el concepto de “18
anos creciendo con

vos”, Pluscar Repuestos
conmemora un aniversario
mas, innovando y
revolucionando el
mercado de piezas
automotrices en Paraguay.

Al cumplir 18 anos, la distribuidora reinauguré
las instalaciones de su casa matriz, ubicada en
E. Ayala y Boggiani, que fueron totalmente mo-
dernizadas. El proceso de crecimiento de Plus-
car Repuestos siempre fue acompafiado por la
alianza con Schaeffler.

Con esta renovada sucursal Boggiani, Plus-
car Repuestos ya cuenta con 17 sucursales
en todo Paraguay, brindando los repuestos
de las mejores marcas, entre las cuales se
destacan LuK, INAy FAG, ofreciendo las me-
jores soluciones para el mercado automo-
triz. Este aflo 2017 se tiene previsto cerrar
con la apertura de una nueva sucursal en la
Ciudad de Luque, la nimero 18, en concor-
dancia con los 18 afios de vida institucional
de Pluscar Repuestos.

Una de las estrategias adoptadas por
Pluscar Repuestos, para aumentar su pre-
sencia en el mercado, es la participacién
en diferentes eventos, con el objetivo de
estar mas cerca de sus clientes.
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2017 fue un ano de muchos desafios en América del Sur, los que
conseguimos superar con el trabajo y la dedicacién de nuestros
colaboradores y partners. En la Revista INFFO, procuramos acercarles

las informaciones sobre nuestras principales acciones, realizacionesy
conquistas que marcaron el afio en la regidn.

En 2018, esperamos tener muchas buenas noticias para publicar en las
paginas de INFFO, siempre contando con la participacion de todos que,
edicidn tras edicion, hacen que esta publicacion sea una realidad.
Felices Fiestas para todos los colaboradores, clientes y amigos de
Schaeffler. jQue 2018 sea un aino mucho mejor!

Comité Editorial de la Revista INFFO
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